                        Угода між сторонами-партнерами 
Угода, яку уклали _____ року з головним офісом  ___________(надалі «ВИРОБНИК») , та підприємцем _________  ( надалі «ДИСТРИБ`ЮТОР» )
I. Асоціація
  Дистриб`ютор повинен діяти як ексклюзивний дистриб`ютор виробника ______ , з описом дій у додатку «А» («продукція») та впливом усією територією України.
II. Обов`язки
  1) Дистриб`ютор погоджується як умога активніше співдіяти у просуванні «продукції» територією України у строк дії існуючої угоди ( 1 рік). За згодою сторін угода може «пролонгуватися» автоматично після завершення дії існуючої угоди. «ВИРОБНИК» передає дистриб`ютору запити на устаткування, якщо вони надішли у головний офіс з території України.
2) Дистриб`ютор погоджується просувати на території України ім`я та продукцію виробника ________ у строк дії існуючої угоди. Дистриб`ютор має за обов`язок повідомити «ВИРОБНИКА»  щодо будь-яких запитів відносно інтересів компанії та її продукції .
ІІІ. Підтримка виробника
 Виробник має за обов`язок надати дистриб`ютору каталоги, довідники, рекламну продукцію та літературу , яка стосується компанії _____ та її продукції. Кількість вказаної рекламної літератури встановлюється умовно за згодою сторін та надалі використовується по застосуванню і без мети продажу. «ВИРОБНИК , окрім того, зобов`язується надати необхідні комп`ютерні програми та будь-яку технічну підтримку, де умови підтримки погоджуються час від часу.
ІV. Захист інтелектуальної власності
  Дистриб`ютор не повинен використовувати торгові марки «ВИРОБНИКА»  не маючі попереднього письмового погодження «ВИРОБНИКА»  Ні за яких умов та у будь-який час «Дистриб`ютор» не має права використовувати фірмові найменування та символіку,товарні знаки та іншу конфеденційну інформацію у рамках корпоративної етіки компанії ______ за умов росторгнення існуючої угоди. Дистриб`ютор повинен видалити усі посилання на «ВИРОБНИКА» та його символіку з фірмових бланків рекламної літератури та місць де розташовані посилання на виробника дистриб`ютором. Також дистриб`ютор не має права після росторгнення угоди використовувати будь-які натяки на «ВИРОБНИКА» з метою ввести в оману або створити враження, коли вже нема будь-яких відносин між сторонами.
V. Продаж
 Дистриб`ютор повинен вести розмірковані активні продажі у межах території України з адекватним розподілом зусиль та часу та робити певні звіти у бік «ВИРОБНИКА».
VІ. Обслуговування клієнтів
 Дистриб`ютор повинен підтримувати на своєї території достатній запас продукції, дозволяючи виконувати поточні замовлення, та згодом відновлюючі баланс устаткування на залишку складу. Дистриб`ютор повинен повідомити «ВИРОБНИКА», якщо він відчиняє на території України нові представництва, філіали або зачиняє останні, або припиняє діяти на певній території країни.
VII. Замовлення/ Прийом/Ціна та Строки  
1) Усі замовлення від дистриб`ютора остаточно схвалюються «ВИРОБНИКОМ». Прайс-лісти для дистриб`ютора, як вказато у додатку «В», повинні час від часу бути у редакції «ВИРОБНИКА», відносно дати відвантаження. Для нестандартних замовлень продукції, які пропонує компанія-виробник, ціна повинна бути однаковою протягом 30 днів з моменту впровадження замовлення виробником.
2) Сплата за продукцію «ВИРОБНИКА» повинно бути у  в “ _____” валюті _____.
VIII. Гарантії та Форс-Мажор
1) «ВИРОБНИК» гарантує, що уся продукція , яка надходить Дистриб`ютору відповідає усім необхідним стандартам якості. 
   2) «ВИРОБНИК» не несе відповідальність за збитки, які виникли у разі затримки доставки замовлення з причини затримки судна, відвантаження , або будь-яких причин затримання вантажу. «ВИРОБНИК»  відповідає за явні недоліки товару, якщо не доведе, що недоліки продукції виникли після його передачі Дистриб`ютору. «ВИРОБНИК» не відповідає якщо у наслідок порушення Дистриб`ютором правил користування продукцією або її зберігання, або дій третіх осіб, або обставин непереборної сили. Якщо сталося пошкодження або повне знищення продукції-усі витрати по ремонту чи заміні такої продукції несе Дистриб`ютор. 
   IX. Обмеження відповідальності
  Ніяких претензій будь-якого роду не може бути відносно матеріалів, та будь-якої продукції «ВИРОБНИКА» , якщо виникають правопорушення або стається порушення чинного договору з боку Дистриб`ютора, та такий збиток не може бути більш ціни закупівлі продукції або послуг. Також неспроможність повідомити «ВИРОБНИКА», або надати претензію Дистриб`ютором протягом 60 банківських днів у разі відмови від попереднього замовлення, не може бути претензією або причиною відмови від замовлення. Ні за яких умов «ВИРОБНИК» не несе відповідальність за будь-які спеціальні, непрямі або наступні заподіяні збитки. Претензії у відношенні неякісної продукції або порушення гарантії на неї повинні бути обгрунтовані відносно умов використання, зберігання або утримання у належному стані та за умов використання витратних матеріалів «ВИРОБНИКА». 
X. Відносини між Виробником та Дистриб`ютором
  Дистриб`ютор не є агентом, працівником або законним представником «ВИРОБНИКА». Дистриб`ютор є Підрядником.  Дистриб`ютор не має права брати на себе будь-яку відповідальність або створювати обов`язки від імені «ВИРОБНИКА» або залучіти ім`я останього до дій без його відома. Відносини між виробником та дистриб`ютором є відносинами між замовником та постачальником.  Дистриб`ютор погоджується захищати виробника та відшкодовувати збитки за ньог відносно будь-яких претензій третіх сторін, які б не виникли. Але за дію або бездіяльність, у результаті розподілу або що, що суперечить вищевизначеному ,  відносини сторін мають діяти у рамках цього договору. Будь-які додатки до цього договору мають бути узгоджені сторонами.
XI. Строк дії договору / Розторгнення
1) Чинна угода набуває сили з дати підпису уповноваженим представником «ВИРОБНИКА» та стороною Дистриб`ютора та є діючою строком на 1 рік , або може бути розторгнута будь-якою зі сторін з іншої причини , та має бути з повідомленням  іншої сторони про наміри протягом 30 календарних днів.
2) Обмеження, що є підставою для розірвання договору зі сторони «ВИРОБНИКА»:
А) Якщо Дистриб`ютора визнано банкрутом або неспроможним виконувати обов`язки.
В) Якщо Дистриб`ютор неспроможний забеспечіти та підтримувати достатній належний продаж продукції «ВИРОБНИКА» .
С)  Якщо Дистриб`ютор деградує , має власну погану репутацію, споплюжує репутацію «ВИРОБНИКА», або негативно відгукується відносно методів або способів просування продукції компанії  ________ Також якщо методи просування продукції Дистриб`ютором не є ефективними або є збитковими.
Д)  Якщо Дистриб`ютор не виконує будь-які інші обов`язки відносно чинної угоди.

Е)  Якщо Дистриб`ютор не виконує мінімальних закупівель продукції «ВИРОБНИКА» (дивіться пункт «С»)
 3)   Не може бути ніяк інакше ніж встановленим згідно чинного законодавства та юрисдикції, в якій Дистриб`ютор має свій принцип співпраці з головним офісом компанії виробника. «ВИРОБНИК» не несе ніякої відповідальності відносно Дистриб`ютора, та з будь-якої причини і без обмежень строку , з переліку наступних причин:

- Прямий або непрямий збиток з причини втрати прибутку від очікуваних продажів, також не компенсуються будь-які витрати, інвестиції оренди та інші господарчі обов`язки Дистриб`ютора. Враховується можливість втрати ведення бізнесу або втрати репутації, або припинення діяльності іншим способом.
XII. Про неразголошення  

  Уся інформація, яка передається Дистриб`ютору, будь то інженерна, виробнича, технологічна, ноу-хау, цінова політика компанії, приватна інформація партнерів, залишається власністю компанії _______ Дистриб`ютор повинен весь час тримати таку інформацію у секреті, не розголошувати її, якщо це не є суспільне надбання. У випадку розірвання чинної угоди Дистриб`ютор повинен повернути усю існуючу інформацію, що є власністю компанії. Також підлягають усі можливі зроблені копіїї. Дистриб`ютор має у рамках чинних зобов`язань виконувати усі пункти до кінця строку дії чинної угоди ( 1 рік ).
XIIІ. Деякі практики
 Дистриб`ютор визнає, що деякі закони Канади, застосовні до виробника, але деякі не можуть мати відносини до Дистриб`ютора. Це стосується накладання штрафів або пені на «ВИРОБНИКА», у випадку , якщо «ВИРОБНИК» сплачує платіж у відношенні іноземних посадових осіб, які впливають на бізнес-рішення у відношенні до «ВИРОБНИКА». Крім  того «ВИРОБНИК» та Дистриб`ютор піддаватися аналогічним законам або вимогам країни-замовника продукції. Дистриб'ютор погоджується з тим, на обґрунтовану вимогу виробника, щоб дати виробникові письмове запевнення у тому,що 
дистриб'ютор не зробив нічого, щоб викликати до відповідальності виробника у відповідності з вищезазначеними законами.
XIV. Повідомлення
 Усі повідомлення та інші форми пересування інформації, що необхідні або дозволені за циєю Угодою повинні бути в письмовій формі та вважається 
подається або доставлені якщо:

· Коли подається особисто або доставлено з одного боку з повідомленням іншої сторони будь-яким способом.

· При зберіганні  у електронній поштовій скринці, де вказано що сторона Дистриб`ютора звернулася до сторони виробника, де «ВИРОБНИК» :
 «Дистриб`ютор» :

 XV. Різне
Діюча угода явлює собою повну та єдину узгоджену угоду між «ВИРОБНИКОМ» та «Дистриб`ютором» щодо предмету угоди і немає розуміння або повідомлень будь-якого роду, прямих, непрямих, усних і письмових, встановлених законом або інших, прямо не зазначених у цьому документі. Ніякі зміни або модифікація цієї угоди не можуть бути обов`язковими, якщо не узгоджені та підписані обома стронами, та не можуть бути виконані.
1) Умови та будь-які підтвердження або копії цієї угоди не можуть бути передані третім особам у цілому або частково без письмового погодження обох сторін угоди.

2) Якщо дистриб'ютор складається з двох або більше осіб або партнерів, кожен повинен виконувати чинну угоду від імені 
Дистриб'ютора і кожен окремий, що має відношення до підписання угоди, несуть солідарну відповідальність «ВИРОБНИКА»  щодо 
обов'язків дистриб'ютора у відповідності з цією Угодою.
3) Дана угода буде тлумачитися та застосовуватися відповідно до законів України і офіційна 
мова цієї Угоди для будь-яких цілей повинна бути Українська.
«Дистриб`ютор» :

·  «ВИРОБНИК» :
XVI. Реквізити сторін:

· «ВИРОБНИК» :
«Дистриб`ютор» :

	Положення «А»
	Положення «В»
	Положення «С»

	- повний спектр продукции 
- серії
- серії 
- чорнила та витратні матеріали 

	Замовлення буде відправлено після підписання угоди.
	· Не меньш ніж 6 маркувальників протягом 6 перших місяців.
· Надалі не меньш ніж 24 принтери на рік + витратні матеріали.

· Розміщення реклами на сайті та будь-яких засобах СМІ


